


La experiencia de en 
proyectos complejos de gran cantidad de 
datos y de tecnología —especialmente en 
el sector turístico— nos motivó a crear 
una solución especializada en Revenue
Management para facilitar el trabajo del 
ecosistema hotelero.

Desde

es ayudar a los hoteles a vender más habitaciones, al mejor precio posible.
Nuestro 
objetivo



 a las 
sugerencias, 
rápidos en su 
implementación

¿Quiénes
Orientados al cliente 
y sus necesidades.

Nos gusta escuchar y ayudar 
en todo lo que sea posible. 
Cuentas con un servicio 
técnico siempre dispuesto.

Fiabilidad 
de Datos

Estamos 
a tu lado

Trabajamos diariamente para 
mejorar nuestro servicio y 
planteamos las innovaciones 
basados en las experiencias 
de nuestros usuarios. 

Desarrollo
constante



Centradas en tí y 
en simplificar esas 
antiguas excels, sin 
perder fiabilidad y 
facilitando la intuición.

Toda la información del 
PMS, channel o BE.

Monitoriza los precios y las 
estrategias de tus competidores.

Define tu política 
de precios y 

aprovecha todas 
las oportunidades 

de mercado.

Potencia la 
venta directa de 
la web del hotel.

Adelántate a los 
cambios del 

mercado 
y saca partido.

Reputación Online: 
Supervisa críticas y 
elogios para poder 

aprovecharlos

Parity Rate: 
Controla los canales 
que distribuyen tu 

inventario 



Multihotel Personalizable Multiusuario Onboarding

EXTRAS



PARA

Seguimiento de los comentarios y valoraciones 
recibidas en distintos canales online (OTAs, 
METAs y buscadores). Análisis de tendencias y 
evoluciones en las evaluaciones recibidas.

Validación visual, mediante un gráfico y 
códigos de colores, del cumplimiento de la 
estrategia comercial con respecto al set 
competitivo (compset) del establecimiento, así 
como la medición de las desviaciones.

Monitorización de canales online en los que se 
venden las habitaciones de tu 
establecimiento,  tanto aquellos con los que se 
tiene un contrato comercial como aquellos con 
los que no y están revendiendo habitaciones 
de otros canales —posiblemente a un precio 
inferior al pactado inicialmente—.



Analiza el estudio de variaciones en la 
ocupación, evolución del "pick-up", 
booking pace, booking window, 
principales indicadores con distintos 
filtros (ocupación, ADR, RevPAR, 
revenue, etc.) y otros.

Configuración personalizada de todo 
tipo de informes, los que se envían a 
todos los destinatarios de correo 
electrónico deseados, con una 
periodicidad modificable. 

Además, la propia información de los 
informes*, así como los intervalos de 
tiempo a los que ésta se refiere son 
ajustables por el usuario gracias a su 
interfaz “arrastra y suelta”.

*Formato de envío PDF y HTML, 
compatible con cualquier dispositivo.



Los cálculos de precios son 
automatizados  para cada habitación 
y canal.
 
Los algoritmos que crees están 
protegidos por nuestra política de 
confidencialidad.

+ Para fijar reglas basadas en los 
precios y ocupación del compset, o 
disponer de información de la 
ocupación OTB entre otros.





Aspectos visuales y estratégicos 
personalizables: el tipo de 
comparador que se muestra 
(banner o flotante), los colores, el 
número de competidores a 
mostrar, si se despliega nada más 
cargar la página o se espera a 
comprobar los precios, entre 
mucho otros.
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