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Consultoria
hotelera

Aceleramos todo tipo de negocios de
alojamiento turistico

ABAL Consulting | abalconsulting.com




Nuestra historia

ABAL Consulting nace en Barcelona en el afio 2015.

Su fundador, un apasionado del alojamiento turistico, tras 20 anos
gestionando proyectos de alojamiento en el sector hotelero y siendo
consciente de la gran diferencia entre la rentabilidad de los establecimientos
pequenos, independientes y las grandes cadenas hoteleras, decide que es
el momento de aportar su know-how a pequefos y medianos
establecimientos y asi cerrar esa brecha; ofreciendo servicios de consultoria
a medida para todo tipo de proyectos.

Actualmente, nuestras soluciones han ayudado y gestionado hasta ahora
alrededor de 6.000 hoteles o negocios de alquiler vacacional a competir
contra grandes players y a acelerar su rentabilidad en mas de 4 paises.




Objetivo

Desarrollar y crecer de
forma sostenible junto a
nuestros socios y clientes;
ofreciendo un servicio de
consultoria personalizado
y estrategico

Mision

Empoderar a anfitriones
de cualquier parte del
mundo para gestionar sus
negocios de alquiler
turistico de un modo
rentable, eficaz, sencillo y
medible

sc:/

Valor

Ser una solucion 360°
para cualquier tipo de

negocio de alquiler
turistico. Ofrecer datos,
analisis critico y

soluciones en tiempo real.




Nuestro equipo

En ABAL Consulting, cada dia, cada decision, cada tarea, estan
alineados con nuestra mision: Empoderar a anfitriones de cualquier
parte del mundo para gestionar sus negocios de alquiler turistico de
un modo rentable, eficaz, sencillo y medible.

Somos una empresa de consultoria que toma decisiones basadas en
gg,gcgss, creamos una estrategia, plan de accién y ejecutamos

acciones junto a nuestros clientes para alcanzar nuestro objetivo
final: acelerar el rendimiento de tu negocio de alojamiento turistico.

Nos convertimos en parte de tu equipo @
y trabajamos junto a ti cada dia en Consultores
todo aquello que pueda impactar en tu

rentabilidad. 2%

Equipo de Equipo de

soporte p desarollo



Nuestro metodo

Reputacion online

Calidad percibida - Branding
Observamos el posicionamiento de tu marca en el
mercado y ofrecemos soluciones para mejorar tu
visibilidad, reputacion y posicionamiento online.

o

Revenue Management

Maximizamos tus ingresos
Analizamos el mercado, desarrollamos y
ejecutamos la estrategia de venta.

Control de gasto

Optimizamos tus costes Monitorizamos y estudiamos
la estructura de costes de tu negocio para mejorar
su rendimiento econdmico.

\-

Digital Ready

Te ofrecemos soluciones tecnoldgicas para

incrementar la eficiencia de tu operativa, liberar

carga de trabajo, ahorrar costes y recuperar el
control de tu negocio de forma integra

\

En ABAL Consulting trabajamos en todos los pilares que afectan a la rentabilidad de tu negocio; alineando estrategias y acciones.
Sabemos que para que un negocio sea rentable hace falta una mirada mas profunda, una visiéon 360a que no excluya ninguna de las areas de negocio.



Servicios

Comunicacion

Revenue Management

Analisis y estudio de mercado

Creacion de set competitivo

Creacion de arquitectura tarifaria
Canales de venta

Seleccion y conexion con PMS / Channel
Manager Automatizacion y fluctuaciones diarias
de precios

Seqguimiento y registro de produccion
Mantenimiento de sistemas y canales de venta

\_

Comunicacion externa
Plan de comunicacién con cliente Negociacion
con proveedores

Storytelling en pagina web y canales de venta
Storytelling en las propiedades
Programa de fidelizacién

-

Calidad

Control de costes

Estudio de situacion inicial de la cuenta
Recoleccion de data mensualmente de
diferentes canales de venta

Cuadro comparativo para seguimiento y

Creacion de cuenta analitica de explotacion P&L
Control de costes y evolucion del negocio en
cierres mensuales

Monitorizacién de ratios: lectura y correccion evolucion
Club de Proveedores Lectura de reviews y plan de acciéon para
correccion

de desviaciones

\_

\

Operativa

Asesoramiento para la puesta en marcha,
seguimiento y/o expansion de negocio

Manual de procedimientos

Procesos de recepcidon y reservas

Procesos de produccioén y facturacion

Procesos de limpieza
Manuales de sistemas
canales de venta

Optimizacion, mejora y usos de los espacios

de gestion (PMS) vy

Digitalizacion

ABAL Digital Ready: Conecta con nuestros
partners tecnoldgicos. Te ofrecemos soluciones
adaptadas a tus necesidades

\-




Programa
a medida

Nuestro programa transcurre

Escalo

( Etapa de crecimiento por fases.
Coacelero
Estrategia de aceleracion para mejorar la
comercializacion y traccion de tu negocio.
Crezco
El escenario actual requiere de reconstruccion
en ingresos, costes, reputacion online.
Construyo
Disefio de necesidades.
Etapa de construccion del modelo y hoja de ruta a seguir

mientras crecemos juntos




Asi co-pilotamos tu aceleracion

Consultor/a

Areas de trabajo

Diagnostico Estrategia y plan
El mejor equipo humano
adaptado a tus

necesidades

Definicion de retos y
objetivos

¢Qué problema queremos ¢Por donde empezamos?

resolver?

\_ \_

Mentorias,
acompanamiento

Seguimiento Reajuste

¢Estamos avanzando? ;Como podemos seqguir
mejorando?

¢Siguiente nivel?

AcAocmompapinanaammijenntijoo ddiiaariroio..

NuNnunccaa e essttaass gsoolol

g

\_




ABAL

MYREPORTS

A

Indicadores clave

Todos los indicadores
disponibles en tiempo real.

Graficos, filtros y
comparativas

Mercado, afios anteriores y
vistas personalizadas.

El Big Data

Gt

En la nube

Sistema cloud que permite
acceder online desde
cualquier dispositivo.

Descarga y comparte

Tablas, graficos y datos
descargables en formato
Excel o PDF para reporting




Maximiza la
rentabilidad de
tu alojamiento

Ponemos a tu disposicion de forma gratuita nuestra
herramienta de Business Intelligence.

ABAL MyReports monitoriza todos los indicadores
clave de tu rendimiento econdmico en tiempo real.

El Big Data, las tools analiticas y la toma de decisiones
basadas en datos ya no son exclusivas de las grandes
empresas. Tendras toda la informacion de tu negocio
en un solo clic.

Revenue Management Dashboards
Es lo que pasa en tus ventas

Market data Dashboards

Es lo que pasa en el mercado

Cuentas de explotacion
Es lo que pasa en tu negocio

Dashboard de Calidad

Es lo que tus clientes dicen de ti

Dashboard Web Analytics

Es tu posicionamiento online

RMS - Pricing dinamico

Es como se vende tu negocio




Servicios Precios

iEstructura de precios que se adapta a

Account Manager/Consultor dedicado a vuestra medida que tu negocio crece!

cuenta: interlocutor que mide la evolucion de

o e
Asesoramiento Econdmico, Operativo y de

Calidad percibida (Ver listado de servicios) 750€

RMS: cambios de tarifas 24/7
30€ extra por unidad
Acceso a ABAL MyReports con todos sus
modulos de gestion: Revenue Management,
Market Data, P&L, Calidad y Web Analytics. 20€ extra por unidad
Futuros desarrollos se actualizaran
automaticamente. Usuario principal incluido.

15€ extra por unidad

Set up inicial: PMS, OTAs, channel manager




ABAL

CONSULTING

VW ES

Solicita una

Demo

informacion

¢ Te has hecho alguna vez estas preguntas?

;Puedo mejorar la rentabilidad de mi propiedad simplemente ajustando vy
cambiando tarifas?

¢ También necesito conocer otros indicadores (datos de mercado, indicadores
de rendimiento econdmico, costes) para entender si mi negocio es rentable?

¢La reputacion online impacta en la rentabilidad de mi negocio?

Si la respuesta es Sl... ;Hablamos?
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ESTE COMNGD OF ¥ RESERYA

UNA REUMION CON NOSOTROS = (341935 179 996

WWW.ABALCONSULTING.COM




Dream big, Start small,
Act now.

ABAL Consulting ‘
'i

C/ de Bailén, 20
08010, Barcelona

(34) 935 179 996
abalconsulting.com



